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实践过程

Practical process



实践地点 Practical place



多平台联系寻求突破网上调研

先在手机上调研相对应的平台，获取到联系方式，利用合适

的话术询问用户意向

面对面沟通增加可信度线下询问

带上学生证、电脑、u盘；穿衣得体、然后提前练习话术、多次演练

提高对话的流畅度用来增加我们的专业性

提前做好充足准备，减少寻找过程中的争执以及提升效率“

“

实践过程 Practical process

精准定位到特定区域，特定范围，对其可能性大的公司进行背调，

明确对方需求以及明确我们能够给他带来什么
礼貌询问对于有明确意向的可以更进一步引申到我们的作品上、一

来提升我们的专业性，二来增进客户合作的意图，占据主动地位
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经验总结

Experience coclusion



占据商圈的地理优势，人流量大，并且连锁店比较多，有专

业的团队，不需要额外的营销团队
公司规模中小创新型企业，但是因为属于重工业产业，需要预约并

且需要预约到特定的负责人，很难预约上

“

“

提前联系好对应公司做好预案，减少对公司的叨扰以及多次碰壁打击自信的情况

反思与不足 Reflection and shortcomings

极个别非连锁的店子，因为是服务行业无法直接对接老板，做不

了决定性的决策，机会比较渺茫
园区比较紧凑，但是进不去，或者像中部智谷比较高端的写字楼，

总结发现我们的水平还需要更进一步，大多只是要策划营销类别

产业多但是占据地理优势商圈范围 公司需要预约厂区范围
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成功案列

Success team



成功案列 Success Cases

航空运动的专业培训及飞行体验；文化传播、推广和咨询
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缺营销 受众群与我们相近 官网确实比较过时
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